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• L’ottimizzazione dei siti web e la sicurezza del web 

server aziendale

• Le Case Study



CASE STUDY: 
www.clickcase.it 

IL CLIENTE: è un portale specializzato nella trattativa  immobiliare senza commissioni.

L’ OBIETTIVO: Garantire visibilità al sito istituzionale, creato con un sofisticato sistema 
dinamico multifunzione, su un numero molto elevato di parole chiave.
Il settore immobiliare è uno dei più competitivi sul web.

LE ATTIVITA’: Nel Giugno 2006, Scopeo vince la gara di selezione per il posizionamento del 
sito grazie alla proposta di un progetto personalizzato con l’impiego di tecnologie molto 
avanzate.
L’accordo include l’analisi
in profondità e le attività
di consulenza per l'ottimizzazione 
tecnologica del sito, insieme alla 
strategia per una completa 
indicizzazione dei contenuti 
anche più complessi, come le pagine 
del Data Base.

Oggi il portale ha un'eccellente 
performance con una media di oltre
1.500 visitatori unici al giorno, 
in costante e veloce ascesa.



Viene creato il sito tematico per una delle più critiche aree immobiliari in Italia
e il sito www.clickcase-milano.it

.
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Viene creato il Forum www.forum-immobiliare.com
Il primo vero Forum immobiliare in Italia, oggi tra i più visitati del settore
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IL CLIENTE: Una piccola impresa di servizi di noleggio con conducente, dal budget limitato.

L’ OBIETTIVO: Garantire visibilità al sito su parole chiave specifiche e generare contatti da 
trasformare in business.

LE ATTIVITA’: In Novembre 2006 Scopeo si aggiudica il Cliente.
Viene avviata una analisi delle parole chiave e sottoposta al cliente una lista di 10 keywords 
target. Viene dunque costruito un sito ex-novo anche per sopperire a problemi di hosting, 
gestione e comunicazione del sito precedente.
Viene avviata una strategia di link.
Il sito ottiene presto una buona 
Performance ed il cliente 
si dichiara molto soddisfatto 
dei contatti ottenuti. 
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A Luglio 2007 viene richiesto a Scopeo di elaborare un progetto per la visibilità sui motori 
anglosassoni e relativa strategia di parole chiave. 
Sempre con budget molto contenuti, Scopeo prepara un nuovo sito in lingua inglese.

Con la medesima strategia adoperata per il sito italiano e grazie all’appoggio dello stesso già
“conosciuto” ai motori di ricerca, otteniamo presto una eccellente performance su una 
competitività abbastanza rilevante.

CASE STUDY: 
Autonoleggio Pojani 



Per ulteriori informazioni:

Daniele Cohenca, Commercial Director
- Email: dcohenca@scopeo.it

Enrico Fuchs, Responsabile R&d
- Email: efuchs@scopeo.it 

GRAZIE PER L'ATTENZIONE!


